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トヨタ部品東北共販株式会社

学生記者
戸塚 聖来
［岩手県立大学］

ひとつのミスが損害につながる怖さ
責任感が社会人として成長させる。

経営企画で入金管理などを担当。「１円もミスできない」と気を引き締める。 「毎日が勉強」と阿部さん。上司への報告・連絡・相談を欠かさない。

阿部さんの働く総務部のフロア。パソコンに向かい、皆真剣な表情。

卸・小売業

――今の仕事内容を教えてください。
阿部　今は総務部で、経営企画とお金の管理をしていま
す。どちらかというと経理のような仕事が多くて、縁の下
の力持ちみたいな感じですね。
――仕事のやりがいはどういったときに感じますか。
阿部　自分はお客様と直接かかわる部署ではないので、
社員をお客様だと考えて行動しています。会社のお金の
管理を任されているので、1円単位のミスも許されないの
ですが、そういったプレッシャーの中で期限内に完璧にで
きたとき、やりがいというか達成感を感じます。
――プレッシャーを感じるとおっしゃっていましたが、スト
レスになったりしませんか？
阿部　正直、最初はストレスでした。ですが、やっていく
うちにできるようになっていて…あんなに苦しかったのに今
はできる！と思ったときとても達成感を感じられました。ま
た最近、お金の計算のようにコツコツした仕事が実は自分

に向いているのかもしれない、と思えてきています。ストレ
ス発散法として、美味しい物を食べてリフレッシュしていま
す。
――働いていて、学生のときと大きく違うなと感じることは
何かありますか。
阿部　ミスが残ってしまうということです。学生のときまでと
は、責任感の重みが違いますね。あとは、話し方やマナー
など。社会人になってからのほうが学ぶことが多いです。
――職場の雰囲気はいかがですか。
阿部　とても気に入っています。会社全体でメリハリがはっ
きりしていて、上司の方の気遣いもあたたかくて、働きや
すいです。
――今後の目標について教えてください。
阿部　今はとにかく勉強の日 と々いう感じですが、どんど
ん新しい知識を自分の中に取り入れて、後輩にいろいろな
ことを教えられるような人になりたいです。

学生記者の先
輩社員

インタビュー
事 業 内 容トヨタ純正部品・用品、タクティー

扱い商品をはじめとする自動車関
連部品などの販売

資 本 金１億円
従 業 員 数 220名
平 均 年 齢 42歳
設 立 1981年6月
売 上 高 159億円
初 任 給 174,300円（大卒）
福 利 厚 生 健康保険、厚生年金、雇用保険、

確定拠出年金
休日・休 暇 年間休日107日（日曜、祝日、年末

年始、夏季休暇、創立記念日含む）

［本社所在地］〒028-3602 岩手県紫波郡矢巾町藤沢10-112-1
 ☎019-697-6621

最近の採用者数（30歳未満の若年雇用者）

24年度 3名 25年度 3名 26年度 4名

最近の離職者数（30歳未満の若年雇用者）

24年度 1名 25年度 0名 26年度 0名

阿部 紀仁
あべ　のりひと
岩手県遠野市出身。岩手大学工
学部卒業。入社1年目は物流部に、
2年目から総務部の経営企画グ
ループに配属。

社会人と学生との違いは、責任感ではない
かと思います。学生時代ならテストで失敗し
てもやり直すことができますが、仕事のミスは
会社の損害につながりかねません。私は今、
お金を扱う部署にいますので、１円のミスも
ないよう常に心がけています。逆に、学生に
あって社会人にないのは、自由な時間。友達
と旅行に行ったり、他愛もないことをして朝
から晩まで過ごしたり、学生時代は自分の好
きなことを思う存分やるべきだと思います。

Company DATA

❖経営理念
お客様第一主義を徹底

基本理念に「全社一体となり取扱商品の供給販売に最善をつく
して、信頼とサービスの共販を築き、社業の発展を通じて地域社
会に貢献する」を掲げ、お客様第一主義に徹した社員教育を実
践しています。営業スタッフは「自動車部品用品のプロ」として、
適切なアドバイスを行うことでお客様との太い絆を築くべく日々
努力。店頭スタッフは「笑顔」「元気」をモットーに、お客様からの
問い合わせに正確かつ敏速な対応を心がけています。

❖経営戦略
目指すはジャストインタイムのロジスティクス

トヨタ部品東北共販株式会社は岩手、青森、秋田の３県をテリト
リーとする広域共販であり、トヨタ車の純正部品を扱う北東北
唯一の会社です。北東北３県は広範囲ですが、トヨタ生産方式
に基づくジャストインタイムのロジスティクスに取り組んでいま
す。発注された商品を正確に、お客様が必要とされるときにお届
けするのはもちろん、受注から納品までのリードタイムを短縮す
ることで在庫負担を軽減し、収益の向上にも努めています。

❖将来ビジョン
スピードとサービスを追求

低価格の汎用部品との差別化のために重要なのが、お客様が必
要とする部品をいかに迅速かつ正確にご提供できるか。そのカ
ギとなるのが物流です。2015年10月に青森県八戸市へデポを
新設。北東北各地へより早く部品をお届けできるようになりまし
た。東北エリアで自動車の果たす役割は大きく、生活の足と言っ
ても過言ではありません。使命感を持ちながら、スピードとサー
ビスを追求していきたいと思います。

勤務地として東京や大阪に憧れる学生
が多いかもしれませんが、私はこれから
東北がおもしろいと思っています。今の時
代、市場を世界単位で見なければなりま
せん。その際、農業や漁業が盛んな東北
には、様々なチャンスが眠っていると思い
ます。だからこそ学生の皆さんにはグロー
バルな視点を持ってほしい。外の世界を
知ることは、内側を知ることにつながりま
す。海外を知るために、最新の英語力も
身につけてほしいですね。

代表取締役社長

中嶋 啓二

トヨタ部品東北共販株式会社の キラリ ここが強い！
■「トヨタ自動車と地域のトヨタ販売店が50：50の資本出資で
設立した企業であり、職場環境が整っている。

■自動車整備工場やガソリンスタンドとも取引があり、地域との絆
が強い。

■部品の安定供給を通して、トヨタ車を利用するお客様に安心・
安全を提供。


